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Rakennuspeltialan

AMMATTILAISET




Perinteinen rakennuspeltiala on kokenut viime vuosina muutoksia. Myds yhdistyksessa tullaan
nakemaan nyt yhd enemman uudistuksia, silla haluamme tarjota jasenillemme parhaan
mahdollisen hyddyn. Suomen Peltiseppayrittajat ry:ssa eli Spyryssa muun muassa jarjestimme
koulutuksia, autamme verkostoitumaan, tiedotamme uusista asioista ja tuotteista seka
vaikutamme tydehtosopimuksiin, rt-kortteihin, alan koulutuksen ja rekrytoinnin jarjestamiseen.

Nyt kannattaa liittya mukaan! Uusille jasenille ensimméinen vuosi nyt vain 50 euroa!

spyry.fi/liity-jaseneksi »

heréttaa esitteen eloon

nain paaset alkuun 30 sekunnissa

1. Syoéta App Storen tai Google Playn hakukenttaan
hakusana "GoZee” ja lataa sovellus tablettiisi tai

alypuhelimeesi.
( iO 2. Avaa sovellus ja kayta sité sivuilla, joilla on

Zee GoZee-kuvake.

f%ﬁf WWW

Cinemagraafi Kuvake

Hallituksen jdsenié syyskokouksessa
suunnittelemassa uusia tapahtumia.
Kuvassa Petteri Heimonen, Tauno Kurkinen,
Hannu Hokkanen, Jani Elo sekd

Saija Péyhdnen.
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PUHEENJOHTAJAN TERVEISET

Hei! Kulunut vuosi on ollut muutosten aikaa Suomen
Peltiseppayrittdjille. Pitkaaikainen puheenjohtaja Jari
Mustikkamaa on tydskennellyt vuosia meidan kaikkien
jasenten hyvaksi antaumuksella. Kevaalla 2018 koitti
minun aikani siirtya varapuheenjohtajan paikalta Jarin
suuriin saappaisiin. Yritan osaltani jatkaa sita hyvaa
tyota mita Jari on tehnyt.

Ala on muuttunut paljon vuosien saatossa. Siina kehi-
tyksessa taytyy meidan yrittaa pysya mukana ja tuoda
tietoisuutta muun muassa koulutusten muodossa ja-
senille. Digitalisaatio on tullut jo rakennusalalle ja edel-
lyttad myos meilta alan yrityksilta kehittdmistoimenpi-
teita omissa yrityksissamme. Se kannattaa mielestani
ajatella positiivisena asiana, digitaaliset tyokalut tuovat
parhaimmillaan sdastdja ajankaytossa seka helpotusta
monen asian hoitamiseen.

Kotimaista kuparia
kattoon ja julkisivuun

Nordic Copper on Suomessa valmistettu
kuparituotesarja, joka tarjoaa upeita
mahdollisuuksia erilaisiin katto- ja julkisivu-
ratkaisuihin. Kupari on kestédva ja kustannus-
tehokas katemateriaali - se on lahes huolto-
vapaa ja kestad helposti jopa satoja vuosia.

Markkinointi on mydskin muuttunut paljon ja siirty-
nyt yha enemman sahkoiseen ja sosiaalisen median
markkinointiin. Naita teemoja tulemme tuomaan
esille my6s vuoden ensimmaisessa tapahtumassa
Vantaalla, kun vietamme jalleen Spyrypaivia.

Vuodelta 2019 odotan paljon yhdistyksen osalta.
Toivottavasti Idydamme paljon uusia jasenia yhdis-
tykseen, saamme aikaan yha parempia tapahtumia ja
koulutuksia seka yhteisty6ta alan yritysten ja yhdistys-
ten valilla. Olen itse saanut paljon virtaa, hyvia neu-
voja ja vertaistukea yhdistyksen jasenilta ja toivonkin,
etta yha useampi voisi kokea saman.

Saija Poyhénen
Hallituksen
puheenjohtaja
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TERASTA MUUTTUVIIN TARPEISIIN

Peltikattotuotteiden kehityksen keskeisin tavoite juuri nyt on maalatun

teraslevyn muovattavuuden parantaminen.

Asiakkaat ympari maailmaa ovat siirtymassa entista
haastavampiin profiileihin, mika aiheuttaa maali-
pinnalle suuria haasteita. Tuotekehityksessa tulee
varmistaa seka lopputuotteen esteettisyyden etta
sen muiden ominaisuuksien, kuten kulutuskeston ja
joustavuuden, toteutuminen mita moninaisemmissa
muodoissa.

RAATALOITYA LAATUA

SSAB on pitkalle erikoistunut, maailmanlaajuisesti
toimiva terasyhtio, joka kehittaa erikoislujia teraksia
ja tarjoaa palveluja, joilla aikaansaadaan suoritusky-
kyisempia ja kestavampia tuotteita. Tuotekehityspaal-
likkd Antti Markkula SSAB:Ita kertoo, etta yrityksen
tuotekehityksessa asiakasyhteistydlla on erittain suuri
merkitys.

“Terdstuotteiden kehittéminen tehdddn SSAB:IlG asiakas-
tarpeiden mukaan. Ratkaisevaa on todellinen tarve ja
kysyntd, jonka perusteella jalostetaan juuri asiakkaille
sopivia ratkaisuja. Olennainen vaihe tuotekehitystd on
tuotteiden pilotointi. Silloin mukaan kutsutaan asi-
akkaita, jotka testaavat ja muovaavat tuotteita omiin
kayttotarkoituksiinsa ja antavat sen jélkeen palautetta
siitd, miten tuote toimii kdytdnno6ssd. SSAB testaa perus-
teellisesti kaikki tuotteensa ennen kuin ne lanseerataan
markkinoille.”

YMPARISTOYSTAVALLISYYS AVAINASEMASSA

SSAB:n toiminnassa ymparistdon huomioiminen on
keskeisessa asemassa. Yritykselle on myénnetty ISO
14001 -ymparistosertifikaatti, ja ymparistoasioiden
tarkastelu on osa projektinhallintaa heti tuotekehityk-
sen alkuvaiheesta ja konseptisuunnittelusta Iahtien.
Innovatiivisen GreenCoat-tuoteryhman tuotteissa
merkittava osa perinteisesta fossiilisesta sisallésta on
korvattu ruotsalaisesta rypsista jalostetuilla kasvidljyil-
la. Patentoitu biopohjainen liuotin on paitsi perinteis-
ta ymparistoystavallisempi myds parantaa tuotteen
suorituskykya. Kaikissa SSAB:n uusissa tuotteissa
rypsioljy on jo mukana, ja jatkossa yritys tahtaa taysin
fossiilivapaisiin maalattuihin terastuotteisiin.

Antti Markkula
tuotekehityspaallikko
SSAB
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Nevax Oy on suomalainen perheyritys,
joka tuo maahan laadukkaita
peltisepantyokaluja ja levyntyostokoneita.

www.nevax.fi | nevax@nevax.fi | 050 4080 646

Laadukkaat
aluskatteet
Icopalista

www.icopal.fi
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OPPISOPIMUKSELLA AMMATTILAISEKSI

Peltiseppien koulutus Suomessa tapahtuu suurimmaksi osaksi
oppisopimuskoulutuksena.

Peltiseppien koulutus on muuttunut viime vuosina
yha yritysperusteisemmaksi, mika mahdollistaa yrityk-
sille tydvoiman kouluttamisen tarpeeseen ja opiskeli-
joille nopean paasyn kiinni tyéelamaan.

TARVELAHTOISTA KOULUTUSTA

Opeco on maan johtava rakennuspeltialan asiantun-
tijayritys ja kouluttaja, joka tuottaa aikuiskoulutuspal-
veluita ja antaa ammatillista koulutusta kohderyhmi-
naan yritykset, oppisopimustoimistot, vakuutusyhtiot
seka TE-keskukset. Yrityksen perustaja Jari Mustikka-
maa kertoo, etta Opeco syntyi tarpeesta lisatd amma-
tillisen koulutuksen saatavuutta.

"Oppilaitoksissa on talotekniikan alalla mahdollista suo-
rittaa vain perustutkinto ja sekin ainoastaan muutamalla
paikkakunnalla Suomessa. Oppisopimuskoulutus tar-
joaa yrityksille ympdri maan kustannustehokkaan tavan
kouluttaa henkilékuntaa juuri niihin tehtéviin, joihin on
tarvetta. Opiskelijalle oppisopimus mahdollistaa osaa-
misperusteisen, omaan tahtiin etenevén opiskelun. Myés
ammattitutkintoon vaadittava ammattitaito saavutetaan

tehokkaimmin oppisopimuskoulutuksessa. Tutkintojen
suuri madrd luo alalle nékyvyytta, jatkuvuutta sekd
kiinnostavuutta ja niiden myéden uusia opiskelijoita.
Tutkintojen avulla yritys voi myés helposti viestié tyénte-
kijoidensd ammattitaidosta ja palveluidensa laadusta.”

OPPILAITOSYHTEISTYO AVAINASEMASSA

Peltiseppaalan koulutuksen suunnittelussa korostuu
oppilaitosyhteistyd; yritykset ovat mukana suunnitte-
lemassa koulutusta oppilaitosten kanssa. Juuri yrityk-
sissa on tieto siita, millaista koulutusta alalla tarvitaan.
Yritysten kannattaa myos lisdkouluttaa olemassa
olevaa henkilostdaan.

Yrityksista lahtee myds alalla vallitsevan tyévoima-
pulan korjaaminen. Jari Mustikkamaa korostaa, etta
yritysten pitda painokkaasti vaatia lisda alan koulutus-
ta. Silloin oppilaitosten on pakko reagoida kysyntaan,
jolloin varmistetaan peltiseppien ammattiosaaminen
tulevaisuudessakin.
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Oppisopimuskoulutus tarjoaa
yrityksille ympéri maan
kustannustehokkaan tavan
kouluttaa henkilbkuntaa juuri
niihin tehtdviin, joihin on
tarvetta.

Jari Mustikkamaa
perustaja
Opeco

RAKENNUSPELTITYON

AMMATTILAISEKSI

Taysin
uudistettu
painos!

Jari Mustikkamaan

ja Simo Jarvisen
laatima kirja on
tarkoitettu rakennus-
peltisepadnalan
koulutuksen oppi-
kirjaksi seka alalla

jo toimiville
ammattilaisille
kasikirjaksi.

LUE LISAA JATILAA VERKKOKAUPASTA:
www.opeco.fi

SUOMEN PELTISEPPAYRITTAJAT RY

Jari Mustikkamaa — Simo Jarvinen

VESIKATTO- JA
RAKENNUSPELTITYON
KOULUTUS JA ASIAN-
TUNTIJAPALVELUT
SAMAN KATON ALTA
Opeco on johtava valta-
kunnallinen rakennus-

peltialan asiantuntijayritys
ja kouluttaja.

Tavoitteenamme on kehittaa
ja tuottaa tybelamalahtodista
osaamista seka yllapitaa
perinteisia kasityobtaitoja.

PALVELUMME
Koulutukset
Asiantuntijapalvelut

// HTT-tavarantarkastus

/ Verkkokauppa

OPECO

toimisto@opeco.fi
p. 040 5500 555
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KOHTI TURVALLISEMPIA KATTOJA

Vuonna 2013 voimaan tulleet CE-merkintavaatimukset ovat aikaansaaneet
positiivisia asioita niin konesaumakattojen kuin muidenkin kattojen kehitystydssa.

Rakennusalan huomio on kiinnittynyt entista tarkem-
min siihen, etta katot ovat maaraysten mukaisia ja
kattoturvatuotteita on katoilla riittava maara. Tama on
tehnyt katoilla tydskentelemisesta turvallisempaa.

MYOS KADULLA LIIKKUVIEN SUOJAKSI

Nesco Oy on kotimainen sadevesi- ja kattoturva-
tuotteiden valmistamiseen erikoistunut yritys ja alan
markkinajohtaja peltisepille kehitetyissa kattoturva-
tuotteissa. Katolla tydskentelevien kannalta tarkeim-
pia kattoturvatuotteita ovat turvalliset kulkutiet seka
kiinnityspisteet turvakoysille. Yrityksen kehitys-

paallikkdna toimiva Pekka Uusitalo muistuttaa, etta
kattoturvatuotteet on tarkoitettu paitsi katoilla tyds-
kentelevien my&s kaduilla liikkuvien turvaksi ja mainit-
see esimerkkina lumiesteet.

“Nesco on kehittédnyt Varma-lumiesteen, joka on tarkoitet-
tu erityisesti konesaumakatoille. Sen alareunassa olevat
uritukset ja léhelle réystdastd tuleva asennus estévat
lumen alle muodostuvien vaarallisten jéddlauttojen putoa-
misen katolta. Kevédlld Varma-lumieste estéd viimeisten
sulavien jédlauttojen pddsyn lumiesteen alitse ja poistaa
ongelman réystddn ja lumiesteen viliin jaévasté irtonai-
sesta lumimassasta.”
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HUOMIO YMPARISTOON

Kattoturvatuotteiden valmistuksessa pyritaan vahen-
tamaan tuotannon ymparistékuormitusta etsimalla
ratkaisuja, joilla ympadristolle haitallisia raaka-aineita
voidaan kayttaa vahemman ilman etta tuotteiden
laatu karsii. Tuotekehityksessa huomioidaan myds val-
mistettavuus: miten voidaan kayttaa tuotteen valmis-
tamiseen vahemman aikaa ja maalauskapasiteettia ja
saastaa siten energiaa.

Asiakkaiden ymparistotietoisuus nakyy kysynnassa:
kasvava trendi ovat katoille asennettavat aurinkopa-
neelijarjestelmat, joille kehitetaan uusia liitannais-
tuotteita. Tuotekehityksessa asiakkailla on muutenkin
keskeinen rooli, silla tuotteiden pitaa paitsi tarpeellisia
my®0s helposti ja kattoa vaurioittamatta asennettavia.

—n

Kattoturvatuotteet on tarkoitettu
paitsi katoilla tyéskentelevien
myés kaduilla liikkuvien turvaksi.

Tuotteet kestaa, toimitus ei

Nesco on maamme johtava sadevesi- ja katto-
turvatuotteita valmistava yritys. Palvelemme
kaikkia alan ammattilaisia.

SOITA 03 3390 0304

Pekka Uusitalo
kehityspaallikko
Nesco Oy

Tasa-arvolupaus Palvelulupaus | Toimituslupaus

Meilla on vain yhden- Kerro mita haluat Saat mita tarvitset
laisia asiakkaita - - me kerromme mita -jaaina
tarkeita. tarvitset. ajallaan.

A=
C Kerabit’

Laadukkaat aluskatteet ,

teraskatteille:
Kerabit 700 UB ja
2600 UB Fleece

E A
TEHTY SUOMESSA ol \
® | MADE N FINLAND N ES(O
SuoRvESIARESTELYAT 4

Teollisuustie 8, 16300 ORIMATTILA
www.nesco.fi

www.kerabit.fi
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YHTEISTYOSSA PAREMPIA RATKAISUJA

Rakennuspellitysten paras mahdolli-
nen sujuminen edellyttda hyvaa
suunnittelua.

Rakennusurakat ovat usein sirpaloituneita ja tekijat
valikoituvat helposti eurojen perusteella. Tama johtaa
kumppaneiden herkkaan vaihtuvuuteen. Urakointi
kuitenkin helpottuu huomattavasti, kun tyéskennel-
[aan tuttujen kumppaneiden kanssa. Tilaajalle urakan
sujuvuus tarkoittaa saastoa seka ajassa etta kustan-
nuksissa. Peltisepalle vakiintunut kumppanuus nakyy
ennen kaikkea rakennuspellitysten paremmassa
suunnittelussa. Hyva suunnitteluosaaminen syntyy
vasta kokemuksen kautta, silla ainakaan viela raken-
nuspellityksia ei ole sisallytetty esimerkiksi rakennus-
insin6orin tai -arkkitehdin tutkintoihin. Niinpa urakan
suunnittelussa on usein puutteita esimerkiksi siing,
minka laatuisia ja vahvuisia pellityksia tydssa olisi hyva
kayttaa. Kentalta puuttuu myds varastomateriaalien
varitietoutta. Suurimmat puutteet ovat kuitenkin pel-
litysten maaralaskennassa, ja suunnittelija osaa vain
harvoin maaritella pellitysten tarkempia maaria. Tama
johtaa siihen, etta tarjoukset annetaan yleensa yksik-
kéhintaperusteisesti.

PetterSteel Oy:n toimitusjohtaja Petteri Heimosen
mielesta suunnitelmien vaihtelevaa tasoa pitaisi pys-
tya nostamaan, mika tehostaisi tydmaiden hallintaa ja
resurssointia.

“Suunnitelmissa pellit tulisi kyetd piirtdmadn siihen, mi-
hin ne kuuluvat. Vesikaton ja julkisivulistojen osalta tdmad
on helpompaa, mutta erilaiset yksityiskohdat edellyttavdt
suunnittelijalta enemman osaamista. Usein suunnitel-
mien puutteet johtuvat resurssien niukkuudesta, mutta
myés tiedon puutteesta. Pienelld panostuksella olisi
kuitenkin mahdollista saada esimerkiksi katkaisulinjat
suunniteltua oikein ja oikeilla peltimaérilld. Kustannusten
liséiksi pellitysten suunnittelu vaikuttaa ajankdyttoén. Jos
suunnitelmat ovat vain viitteellisid, ei peltirakenteita ole
mahdollista toteuttaa piirrosten mukaan. Tamé johtaa
siihen, peltiseppd pddsee suunnittelemaan konkreettista
toteutusta vasta tyémaalla, ja tilaajan on hyviksyttéva
sepan tekemadit pellitysmallit erikseen. Hyvd suunnittelu
nopeuttaa toteutusta varsinkin sellaisten tydmaiden osal-
ta, joissa pellityksiin kuluu erityisen paljon aikaa.”

Heimosen mukaan tilaajan ja urakoitsijoiden valinen
vakiintunut yhteistyd nakyy parempana suunnittelu-
na, mika johtaa esimerkiksi parempaan kuivaketjun

hallintaan.

"Suojapellitysten oikea-aikainen valmistuminen on tdrkeé
osa kuivaketjua. Tyémaan olosuhteet pitdisi pyrkié suun-
nittelemaan siten, ettd esimerkiksi ikkunoiden suojapel-
litykset saadaan valmiiksi mahdollisimman nopeasti.
Ammattitaitoinen suunnittelu helpottaa rakennuspellitys-
ten valmistumista huomattavasti. Jos laskelmat on tehty
oikein, saadaan esimerkiksi tarvittavat hankinnat tehtyd
ajoissa. Hyva yhteistyo tarkoittaa myos sujuvaa tiedon-
kulkua.”

Petteri Heimonen
toimitusjohtaja
PetterSteel Oy
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OLEMME TAYDENTANEET
KONEVALIKDIMAAMME

- ilouutisia pellin parissa tyaskenteleville

Olemme tdydenténeet kone- ja laitevalikoimaamme pellintydstip-
uolella ja ottaneet ranskalaisen Jouanel Industrien osaksi toimitta-

javerkostoamme.

“#JOUANE

Iinduwust¢trie

Vuodesra 1948 [ahtien Jouanel on erikoistunut erilaisten pellin tyastémi-
seen farkoiterfujen koneiden suunnifteluun sekd valmistamiseen.
Jalleenmyyntiverkostonsa kaurta se foimittaa koneita ympéri maapallon.
Nyt yhtend uusimpana meiddn kauframme Suomeen.

Jouanelin tuotevalikaima on eriftéin laaja niin pienistd peruskoneista
suurempiin asiakkaan erikoistyor huomioonottaviin erikoislinjoihin asti.
Yheens4 heilld on valikoimassaan /2 erilaista konefta ja laiterta. Néiden
lisdksi he suunnittelevat koneita suoraan asiakkaan tarpeisiin. Tydsken-
reli asiakas sitten pelfikartojen -, rakennuspeltitdiden -, iimanvaihtokana-
vientai eristystoiden parissa, Jouanelilta loyryvar oikear koneet jokaiseen
tyorenravadn. Lanhes kaikki koneer valmisteraan loppuun Ranskassa ja ne

ovat saaneet erityisen Origin France -laatutakuun.

LEIKKAAMISEEN
KANTTAAMISEEN
TAIVUTTAMISEEN
RAINAAMISEEN
ARKITTAMISEEN
PROFILOIMISEEN
SAUMAAMISEEN
LAVISTAMISEEN

MACHINERY

OTA YHTEYTTA: Sami Vornanen p. 044763 4416 / Jarmo Viitala p. 0400 740 267
Machinery 0y, Etu-Hankkion katu 18, 33700 Tampere / etunimi.sukunimi@machinery.fi /| www.machinery.fi
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Liity jaseneksi!
Uusille jasenille ensimmdinen
vuosi nyt vain 50 euroa!
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